
創業に必要な基礎知識や、資金の調達、経営に関するさまざまなノウハウを

企業経営の専門家から分かりやすく学べるチャンスです！

今こそ、はじめよう！
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オリエンテーション

経営に関する
基礎知識について

ビジネスプランへの
落とし込み

個別相談会創業に関する
会計知識と

収益計画の重要性

販路開拓・顧客への
アプローチ法　

jSTAT MAP の活用

創業に欠かせない
情報発信と

ITに関する基礎知識

税込

時 間 会 場 講 師費 用

習志野商工会議所9:30 〜 16:30 3,000円（全日程分）

は無料‼
就職氷河期世代

大学生高校生

中小企業診断士

川村浩司氏 ほか

日 程 5/13〜6/17 毎週土曜 全5回集中講座＋個別相談会
2023

ならしの創業塾は、産業競争力強化法に基づき国が認定した

習志野市の「創業支援等事業計画」により実施するものです。

「特定創業支援等事業」に該当し、本創業塾を修了後に習志野市

内で創業する場合に さまざまな優遇 を受けることができます。

株式会社設立時の法人登録免許税の軽減

創業関連保証枠の拡充

創業関連保証の対象期間早期化

日本政策金融公庫の新創業融資制度の要件緩和

各種補助金の重点支援の対象

●

●

●

●

●

ならしの創業
塾？What's

主な
優遇

047-452-6700 047-452-6744

047-452-6700

047-452-6744

https://www.narashino-cci.or.jp/〒275-0016 習志野市津田沼 4-11-14

FAXTEL

申込フォーム または お電話・FAX

TEL

FAX

※裏面が FAX申込書になっています。

月

申込期限

お申し込み方
法

※申し込み期限終了後、郵送にて詳細をご連絡します。

特定創業支援等事業
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習志野商工会議所ならしの創業塾 講座スケジュール 会場

日 程 テーマ 内容

13

20

27

3

10
17

オリエンテーション

経営に関する

基礎知識について

ビジネスプランへの

落とし込み

個別相談会（希望者のみ）

創業に欠かせない情報発信と

ITに関する基礎知識

創業に関する会計知識と

収益計画の重要性

販路開拓・顧客への

アプローチ法　

jSTAT MAPの活用

047-452-6700 047-452-6744
https://www.narashino-cci.or.jp/
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氏名

フリガナ

生年月日

住所

（★必須）
メール

電話番号

FAX

現在の
勤務先

〒

1. 創業に対するあなたのスタンスを教えて下さい。

2. どのような事業を考えていますか？（★具体的に）

3. 開業時期のご予定は？

4. 開業場所のご予定は？

5. この創業支援セミナーを何で知りましたか？

1. 創業とはどのようなものか勉強したい

2. 事業のアイディアを持っている

3. すでに創業計画を立てている

4. すでに事業を始めている

5. 創業に興味を持っているが計画は立てていない

6. その他

1. 習志野市　　　2. 船橋市　　　3. 八千代市　　　4. 千葉市

5. その他県内（　　　　　　　）　　 6. 県外（　　　　　　　）

1. 広報ならしの　　 2. 商工習志野　　 3. 掲示板　　4. タウン誌

5. ポスター　　 6.HP　　 7. 友人　　8. その他（　　　　　　　　）

年　　　　　　月頃

（★必須）

①-① オリエンテーション

①-② データから理解する創業・起業の気構えについて

①-③ 創業・起業の基礎知識と自らの棚卸しによる強みの把握

①-④ 創業で必要な手続きや支援策について

①-⑤ 法人で創業する？フリーランスとして創業する？どっち？

①-⑥ 日本政策金融公庫からのご案内

①-⑦ 生の声を聞いてみよう ! 先輩創業者の声

②-① 創業に欠かせないホームページ

②-② SNSの重要性

③-① 売れる仕組み作り　マーケティングの基礎知識

③-② 市場分析の重要性と市場分析の仕方について

③-③ 事業計画の押さえるべきポイント

③-④ 創業者が行う営業のツボとコツ チラシや PR ツールの基礎知識

④-① 会計の基礎知識をしっかり身につけよう

④-② 事業を開始したら必要な経理処理の基礎知識

④-③ 事業を継続させるための数値感覚をマスターしよう

④-④ お金の流れを理解できる様にしよう

⑤-① シミュレーションしてみよう！あなたのビジネスプランは大丈夫ですか？

⑤-② ビジネスプランの作成

⑤-③ ビジネスプランのシェアとフィードバック


